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" Questions aux
primo-accédants
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Catégories socio-professionnelles

48,54%

32,62%

11,65%

4,47%

o 2,33%
1 0,39% |

Employé / ouwrier

Etudiant

Cadre Commergant / Retraité nsp
Artisan

| Enquéte réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site century2 1.fr, auprés d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants.




Proportion hommes / femmes chez les
primo-accédants ?

Femmes 49,08%

Hommes 50,92%

48% 49% 49% 50% B50% B51% B51% 52%

Enquéte réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site century2 1.fr, auprés d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants.
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Voulez-vous acheter seul ou en couple ?

En couple
64%

Seul
36%

Primo-accédants

En couple
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Multi-accédants




Questions aux ‘-::_ Quel age ont les primo-accédants ?
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Enquéte réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site century21.fr, aupres d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants. ]

Part des moins de 40 ans dans chaque
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Que recherchent les
primo-accédants
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A quel usage destinez-vous votre achat ?

83,16%

14,50%

2,35%

I —

Nombre moyen de
citations = 1,07

Vous loger

Investissement locatif

Résidence secondaire

| Enquéte réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site century21.fr, auprés d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants. |
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[ Primo-accédants
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Destination de I'achat

Vous loger Investissement Résidence
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Maison de préférence ancienne

Maison de préférence neuve

Appartement de préférence neuf

Appartement de préférence ancien

Nombre moyen de
citations = 1,45

Terrain

Quel type de bien recherchez-vous ?

‘ ‘ 28,57%
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7 116,17%
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I Enquéteréalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur lesitecentury21.fr ,aupresd'unéchantillonde 3565individusdont 2185 primo-accédants.




ik accackrie Combien de piéces recherchez-vous ?

24.37% 24,79%

16,95%

11,20%
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Nombre moyen de
citations = 1,63

| Enquéte réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site century2 1.fr, auprés d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants.




A la campagne
En cceur de ville
En banlieue

A la mer

A la montagne

Autres

Nombre moyen de
citations = 1,41

Ou voulez-vous acheter ?
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Enguéte réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site century2 1.fr . aupres d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants.
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.. auxprimo- .~
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Projet devie adeux

Vousenavez assezd'étrelocataire

Jepenseal’avenir (sécuriser maretraite, mafamille, ..)
et souhaite me constituer unpatrimoine

Nouveautravail/ évolution professionnelle
Opportunitéd’achat
Difficultéatrouver unelocationquivousconvienne

Changement derégion

Vousavezfait fairevotreplandefinancement et vousavez
découvert que vouspouviez acheter

Héritage/ dotation

Vousvoulez profiter desavantagesfiscaux liésal'investissement
locatif (Robien,Borloo, ..)
Vousvoulez profiter desdéductionsfiscalesliéesal’achat d’'unerésidence

principale (déductiond’une part desintérétsd’emprunt)

Autresraisons

Nombre moyen de

- %
citations = 1,81

Qu'est-ce qui a déclenché votre décision d'achat ?

21,46
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| | ] 16,54
| 19,97
| 17,95
4,67
] 4,42
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| Enquéte réalisée du 05 novembre 2007 au 28 décembre 2007, sur le site century2 1.fr, auprés d'un échantillon de 3565 individus dont 2185 primo-accédants. |
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